Compétences
ot & Certifications

ot itan
U8 COMBITIRCED BE LA CE1 (CAREIE

Talis
|N|SUP’

MANAGER DU DEVELOPPEMENT COMMERCIAL A1
du 24/09/2026 au 09/07/2027

Edité le lundi 17 nov. 2025

septembre 26 octobre 26 novembre 26 décembre 26 janvier 27 février 27 mars 27 avril 27 i juin27 juillet 27

M o1 Jo1 Do1 M o1 Lo1 Lo1 Jo1 M o1 Jo1
M o2 Vo2 Lo2 Mo2 M o2 Mo2 Vo2 Mo2 Vo2
J o3 So3 Mo3 Jo3 Mo3 Mo3 So3 Jo3 So3
V o4 Dog M o4 Vog4 Jog Jog Doy Vog Dog
S o5 Losg Jog Sos Vos Vos Losg Sos Los
D o6 M o6 Vo6 D o6 So6 So6 M o6 D o6 M o6
L o7 Moz So7 Loz Doy Doy M o7 Loy Moz
M 08 Jo8 D o8 M o8 L o8 L o8 Jo8 M o8 Jo8
M og Vog Log Mog Mog Mog Vog Mog Vog
J10 S10 Mo Jio Mo M1o S10 J1io S10
V11 D11 M11 Vi1 J11 J1a D11 Vi1 D11
S12 Li12 J12 S12 Viz Viz L12 S12 L12
D13 M3 Vi3 D13 S13 S13 M3 D13 M3
L 14 M14 S14 L4 D1y D14 M14 Lag M 14
M 15 Jig Dis Mg Lis Lis Jig Mg Jig
M 16 V16 L16 M16 M16 M16 Vi6 M16 Vi6
J17 Siy M1y Jaiy M1y M1y Say Jai7 Say
V18 D18 M18 Va8 J18 J18 D18 Va8 D18
S19 Lig Jig S19 V19 V19 Lig Si9 Lig
D 20 M 20 V20 D 20 S 20 S20 M 20 D20 M 20
L 21 M 21 S21 L21 D21 D21 M 21 L21 M 21
M 22 J22 D22 M 22 L22 L22 J22 M 22 J22
M 23 V23 L23 M23 M 23 M23 V23 M23 V23
J 24 S24 M 24 J2g4 M 24 M 24 S24 J24 S24
V 25 D25 M 25 V25 J2sg J2s5 D25 V25 D2g
S 26 L26 126 S26 V26 V26 L26 S26 L26
D27 M 27 "y D27 S27 S27 M 27 D2y M 27
L 28 M 28 S28 L28 D28 D28 M 28 \ L28 M 28
M 29 J29 D29 M 29 L29g J29 M 29 J2g
M 30 V30 L30 M30 M 30 V30 M30 V30

S31 J31 M31 S31

- Possibilité de temps en entreprise - En Entreprise - Formation au centre
483h00 heures - 15 semaines de formation au centre - 1122h00 heures En Entreprise
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MANAGER DU DEVELOPPEMENT COMMERCIAL - A1l

PLAN DE FORMATION 2026/2027

Modules Heures

ELABORER LA STRATEGIE COMMERCIALE DE L'ENTREPRISE 77
Outils d'aide a la décision et tableau de bord 21
IA Marketing et commercial 21
Droit commercial et des sociétés 17,5
Droit de la concurrence et de la consommation 17,5
CONCEVOIR UN PLAN D'ACTIONS COMMERCIALES 84
Stratégie d'acquisition digitale 17,5
Modeélisation de I'expérience client 245
Appel d'offres 21
Recherche de financements pour projets 21
PILOTER LA STRATEGIE COMMERCIALE OMNICANALE 80,5
Ethique, RSE et réglementation du numérique 17,5
Gestion de crise et résilience commerciale 21
Base de finance pour non financier 17,5
E-commerce et commerce international 24,5
MANAGER LES EQUIPES COMMERCIALE 73,5
Outils graphiques du manager 17,5
Management 17,5
Gestion de projets complexes 24,5
Asservité 14
BLOC TRANSVERSAL 119
Anglais 24,5
Import Export 17,5
Négociation commerciale 21
Stratégie achats / négociation 28
Méthodologie Epreuves de synthése 28
Méthodologie Mémoire Professionnel 14
CAS PRATIQUES COMMERCE 35
TOTAL FORMATION 483
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